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NAZIV BIZNIS IDEJE

_

PODACI O PODNOSIOCU BIZNIS PLANA:
	Ime
	Prezime 
	Pol

	
	
	Ženski  /   Muški  

	Email Adresa
	Grad
	Datum rođenja

	
	
	

	Telefon
	Mobilni
	Zanimanje

	
	
	

	Diploma stečena tokom obrazovanja
	Srednja Škola  / Fakultet /   Magistar  / Doktorat

	Da li ste imali biznis raniije?
	Da /  Ne

	Da li trenutno imate biznis?
	Da /  Ne

	Kako ste čuli za ovo takmičenje?
	Tim za promociju  / Email /   Flajer  /  Poster /  TV /  Radio / Novine /  Prijatelji   /  SMS /  Društvene mreže/ Drugo - imenuj: 

	Ukoliko radite u timu, navedite članove tima (maksimum 4) i njihove kontakte (email/broj telefona)

	1. 
	3. 

	2. 
	4. 


Bar, 

Mart 2020.
1.
Opšti podaci o vašem biznis planu 
Biznis: 
· Ukratko opišite Vaš proizvod/usluge;  _________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

        Preduzetnik:
· Predstavite sebe. (lični podaci i zašto želite da započnete ovaj biznis?)
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

2.
Proizvod/usluge 
Proizvodnja/Nabavka:
· Šta vam je sve od ljudskih i materijalnih resursa potrebno da bi proizveli Vaš proizvod/uslugu ? (koji broj radnika, koje strukture zanimanja ili obrazovanja, koje vrste materijala, mašine i oprema)
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

3.
Pregled tržišta 

Ko su Vaši potrošači?: 
· Ko su vaši kupci? ________________________________________________________________
· Koje su oni starosne dobi? __________________________________________________________
· Gdje oni žive? ___________________________________________________________________
· Koliko zarađuju? _________________________________________________________________
· Šta žele? Šta im je potrebno? ________________________________________________________
_______ __________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________

· Zašto će kupovati Vaš proizvod/usluge? _______________________________________________
__________________________________________________________________________________

· Koja su najbolja mjesta za prodaju Vašeg proiozvoda ? ____________________________________
__________________________________________________________________________________

· Koji je broj potencijalnih kupaca (procijeniti na osnovu broje populacije, mjesta za prodaju i sl.)? 
__________________________________________________________________________________

Inovativnost i takmičarska prednost u odnosu na konkurenciju:
·  Da li je Vaš proizvod/usluga nešto novo na tržištu? 
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

· Ko su Vaši glavni konkurenti i opišite ih? 

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

4.
Marketing i Prodaja 
· Marketinški plan: 
· Kako će Vaši potrošači saznati za Vaš proizvod/uslugu? ​ Koja ćete sredstva koristiti da doprete do Vaših potrošača? (promocija, mediji, reklame, bilbordi, itd.)
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

· __________________________________________________________________________________

· Hoćete li direktno prodavati i isporučivati proizvod/uslugu kupcima, ili ćete koristiti trgovce na malo i veliko?
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

· Po kojoj cijeni ćete prodavati Vaš proizvod/usluge? ______________________________________
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

· Kolika će biti Vaša marža profita? ____________________________________________________
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

· Koliko ćete proizvoda/usluga prodati u prvoj i drugoj godini? ​​​​​​​​​______________________________
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

5.
Struktura preduzeća 
Tim menadžera:
·  Hoćete li sami uspostaviti biznis ili ćete raditi sa drugima? Postavite organizacionu strukturu. 
__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

Koje vrste stručnosti, kompetencija i vještina su vam potrebne za biznis? _____________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

Pravni status: 
· Pod kojim pravnim statusom će Vaš proizvod/usluga biti registrovani? (npr. društvo sa ograničenom odgovornošću, preduzetnik itd.) ___________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

6.
 Investicioni i finansijski plan 

Investicioni plan: 
· Izračunajte koliko Vam je novca potrebno da započnete svoj biznis i opišite gdje i u šta ćete novac uložiti (Zemljište, zgrade, vozila, mašineriju, namještaj, kancelarijski namještaj, kompjutere, itd. (osnovna sredstva), registraciju i licence, troškove treninga, troškove za pripremu biznis plana, itd. (nazvani: Pre-operativni troškovi), Iznos novca u ruke koji vam je cijelo vrijeme potreban da bi mogli rukovoditi njime dok čekate cijelokupnu isplatu za proizvode i usluge koje ste prodali potrošačima (nazvan: Radni kapital)
Tabela 1: Investicioni plan
	INVESTICIONI PLAN

	POTREBNA INVESTICIJA
	SUMA
	IZVORI FINANSIRANJA
(Sopstveni/Prijatelji, Porodica/Mikro-zajam BSC Bar/Banka/Drugo)

	Osnovna sredstva
	
	

	
	
	

	
	  
	 

	
	
	

	
	  
	 

	
	
	 

	
	  
	  

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Ukupno:
	  
	  

	
	
	

	Pre-operativni troškovi
	
	

	Registracija
	
	

	Licence
	  
	 

	Obuke
	
	

	
	
	

	Ukupno:
	  
	  

	
	
	

	Radni kapital
	
	

	
	
	

	
	 
	 

	Ukupno:
	 
	   

	
	
	

	SVEUKUPNO:
	 

 
	 

 

 


Finansijski plan: 
· U prvom dijelu tabele 2. opišite Vašu projekciju proizvodnje i prodaje, navedite sve kategorije proizvoda/usluga koje ćete ponuditi i po kojim cijenama i količinama na godišnjem nivou da biste planirali ukupnu vrijednost prodaje na nivou godine. U donjem dijelu tabele 2. navedite sve troškove poslovanja na godišnjem nivou.
Tabela 2. Prognoza proizvodnje i prodaje na nivou godine
	PRODAJA

Specifirajte proizvode/usluge i količinu koju trenutno proizvodite (godišnje):

	
	Tip proizvoda/usluga
	Cijena
	Količina
	Cijena x količina

	A.
	
	
	
	

	B.
	
	
	
	

	C.
	
	
	
	

	D.
	
	
	
	

	E.
	
	
	
	

	Ukupna prodaja -A:
	

	TROŠKOVI PRODAJE

Specifirajte troškove proizvodnje gore navedenih proizvoda:

	
	Vrsta troška:
	Iznos na godišnjem nivou:

	
	Materijalni troškovi (sirovine, reporomaterjal ili nabavna vrjednost robe ukoliko se radi o trgovini):
	

	
	Struja, voda, telefon, internet:
	

	
	Komunalije:
	

	
	Računovođa:
	

	
	Marketing i stručne usluge:
	

	
	Troškovi zakupa:
	

	
	Plate i beneficiji (Neto plata*1,67= Bruto plata):
	

	
	Ostalo (navesti):
	

	Ukupni trošak -B:
	

	
	

	Ukupna marža (razlika između Ai B):
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